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Over the last 8 years The Portfolio Partnership has published The Smith Report 
almost every week. We’ve tackled over 400 business issues covering 27 categories, 

to help management solve their problems.

This hyperlinked index tool will help you find the blog posts that interest you.  

About The Portfolio Partnership (TPP): TPP specializes in scaling businesses by supplying 
interim C-Suite people to execute what’s needed now. We scale organically and by 
acquisition. We build M&A capability into organizations. We work alongside your leadership 
team to deploy our Acquisition Approvals Model. We adopt the quarterback role within the 
acquisition process to ensure only the right targets are acquired on the right terms and are 
integrated seamlessly. The company is located in the Seaport District of Boston, MA.

More information can be found at www.portfoliopartnership.com 
E: Ian@TPPBoston.com 
LinkedIn: https://www.linkedin.com/in/iandsmithca
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Book Reviews
Book Review - “difference” by Bernadette Jiwa
Inside the Box - New Book on Smart Innovation

Summer Reading List

The Curious Mind of Brian Grazer

The Power of Habit - A Really Powerful Book

To Sell is Human - Outstanding New Book 

Budgets
3 Examples Why Budgets are Irrelevant to Sales
Building the Perfect 2016 Budget

I’ve No Budget

The Key to Financial Plans are the Policies

The Philosophy of a Budget

Zero-based Budgeting - An Old Trick for Today?

Business Models
Business Models Buyers Love - 13 Quick Tips
Freemium - Have We Lost Our Way?

The Amazon Mystery

The Magic Years - Revisited

Capital Raising
Angel Investing - 11 Interesting Facts & Figures
How to Choose a Venture Capitalist

How to Raise Venture Capital

Raising Money - 15 Reasons Why You Fail

Raising Money - Exceptional Preparation

VC Industry - lost the plot

Communication
Dad, What Do You Do at Work?
Entrepreneurship & Storytelling

Explaining Yourself - The Credibility Table

How to Get Traction from Your Story

Presentation Tips

Productive Communication - A Little Insight

Public Speaking

Storytelling - The Art of Moving People

The Boilerplate

The Tipping Point Revisited

Visual Metaphors

Why Terrible Storytelling is Ruining Your Business

Competition
Can Small Companies Beat the Big Guys?
Do You Know Your Competition?

Massachusetts based Businesses - Key Facts

Entrepreneurship
13 Myths About Entrepreneurship
American Entrepreneurship - Stuff they don’t tell you

Overcoming Entrepreneurial Doubt

The Folly of Swapping Equity for Services

The World of Office Speak - What it Really Means

What Does an Entrepreneur Look Like?

ESOPs
ESOPs - Issues to Consider for Owners

Exiting Your Business
10 Scary Facts About Exiting Your Business
20 Reasons Why You Will Never Sell Your Business

Building Businesses Buyers Love - The Saleability Test

Cashing Out - What Advisors Do I Need and What...

Checklist for Maximizing Post Tax Exit Proceeds 

Crazy Statistics Behind Selling Out

Exit Strategy Vs. Keep It Strategy

Exiting Your Business - Acing the Due Diligence Test

Private Companies - Shareholder v Company Objectives

Staging Houses & Staging Companies

Staging Your Business for Sale (even if you don’t sell it)

The Exit Playbook - Pass On To An Owner

The Saleability Test  The Playbooks to Move the Dial

What Your Investment Bank Can’t Do For Your Exit

Why Did My Business Not Sell?
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Why Do Businesses Fail to Sell? - A Buyer’s Perspective

Finance
A New Role for the Finance Team
Balance Sheets - Do You Know?

Buying Back Shares in a Private Company

Cash Hoarding by the Big Boys - Solutions

Cash is King!

How Far Can Sales Drop Before You Bleed?

How to Increase Yields not Prices

How to Justify CAPEX using my ROI Calculator

Hyper-Growth Initiatives Part 4 Cash Management

New Developments Financing Small Business

Sales Price Increases (and decreases) - Issues to...

Setting Cash Targets for Credit Control

The Economics of a Business

The Hidden Cost of Cash Collection

The Stories Driving Your Business

Innovation
Innovation - Looking in the Wrong Places
Innovation - Some Guiding Principles

Understanding Your Product’s Place...

Memo to Staff:  Take More Risks (WSJ March 20)

Playbook #4: Innovation

Leadership
10 Questions to Ask Your CFO
10 Symptoms of a Business Struggling to Scale

10 Top Tips to Motivate Employees

5 Ideas to Stimulate 10x Growth

As an SMB owner - How Do You Measure Your Week?

Can You Change Your Company’s Rhythm?

CEOs - 3 Questions to Ask Your Sales Director

CEOs - Are You Driving Sales?

CEOs - Confusing Activity with Effectiveness

CEOs - Questions That Reveal You Need a COO

CEOs - Read This Then Look at Your Web Site

CEOs and the Free Throw Headache

CFOs Need to Tell a Story

Changing Cultures

Conference Board - Leadership Survey Results

Does Curiosity Give You a Competitive Edge?    

Does Your Leadership Have Legitimacy?

Doubt and how to overcome it

Entrepreneurs Make Terrible Managers - Part 1

Entrepreneurs Make Terrible Managers - Part 2

Founders & The CEO Test

Fulfilling the Potential of Your Business 

Have You Lost Touch with Your Business?

How to be a better CFO - Questions you need to answer

How to Work on the Right Stuff

Inc. 5000 - Spotlight on 3 Clients

Judgement Call

Leaders - Information Overload - You’re Way Too...

Leadership of Small & Medium Sized Businesses (SMBs)

Making Money by Having Fun

Management Takes Time and Money

Managing Teams - Positive to Negative Feedback

Managing Your Direct Reports

My Daughter’s Graduation - Two Thoughts

People in Business

Problem Solving for CEOs

Redefining the role of the CEO

Sleeping at Night - Tips for Catching Trouble Early

SMBs - How Badly Do Leadership Teams Want Success?

So You Want to Win?  The Mental Side of Business

Sport & Business a mental game

The Art of Management

The Board Meeting

The CEO’s Sales Audit - 10x thinking

The CEOs Checklist

The Cost of Mediocrity

The Dangers of Silo Thinking
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The Internet Has Brought Us What Not How

The Loneliness of the Long Distance CEO

The Productivity of Simplicity

The Quarterly Employee Meeting (QM)

The Surprising Value of Being the Best in the World

The Unreasonable Complexity of the CEO Role

Warren Buffet - 3 Key Entrepreneurial Characteristics

We Are Often Persuaded By Irrelevant Evidence

What Every Company Should Have for Christmas 

When Should the Company Founder Step Down?

When the CEO Burns Out - (or how to fix it before...

Where The CEO Spends Time is an Investment

Why Owners Need To Reconcile Personal...

Why The Small Guy Can Win

Marketing
5 Questions to ask your CMO
CEOs & 10 Questions to Ask About Your Web Site

How Do You Spread Your Story?

Improving Customers’ Lives - 10 Key Actions

Marketing is Your Story while Sales is Your Prospect...

Playbook #2: Marketing

Remarkable Content Marketing - Some Little Secrets

Sales & Marketing - Are They Connected?

Small Business Marketing - 10 Process Tips

How to Market & Sell Professional Services

Mergers & Acquisions
Acquisitions - How To Do Them - Part 1
Acquisitions - How To Do Them Part 2 

Acquisitions Part 3 - Target Contact, Assessment...

Acquisitions Part 4 - Negotiate Price & Structure

10 Benefits of Acquisitions (especially for SMBs)

A New M & A Cycle, An Old Problem

Acquisition Questions Your Investment Bank...

Acquisition Teams - A Few Questions Before You Start

Acquisitions - 10 Reasons Why They Fail

Acquisitions - 10 Steps to Buying the Right Target

Acquisitions - Is Your Due Diligence Validating...

Acquisitions & HubSpot (the pre IPO Company)

Buying a Company - Great Time to Deploy Earn-Outs

Creating a Seamless Acquisition Integration Team

Do CEOs Believe in Their Own Acquisitions?

Justifying Acquisitions - The Board Paper

M & A - The Horrible Habits of Most Acquirers

New Report - M & A Activity - Summary

Operational Tricks Supporting Successful Acquisitions

Post Acquisition Integration - A Checklist

Post Acquisition Integration - A Review by Department

Post Acquisition Integration - the culture problem

Post Acquisition Integration Checklist

Practice Makes Perfect - 3 Skills of Practical Acquirers

Public Companies - Building M & A Enterprise Requires...

Radio Interview - The Art of Acquisitions

Selling Your Business for Shares

The Acquirer’s Playbook - 10 Mistakes That Prove Fatal

The Case for Acquisitions

The Dangers of Acquisitions

The Merger of Mid Market Businesses...

The Stunning Failure of Acquisitions

Why Acquisitions Fail

Negotiation
Negotiation - My Best 20 Moves
Negotiations - A Checklist to Improve the Odds

Starting Salaries

The Art of Influencing People

Operational Execution
10 Metrics That Bind Companies - Align Staff
23 Business Questions Worth Answering

A Radical Approach to Meetings

Adding Professional Services to Your Product Business

Alignment - Secret Sauce of High Growth Businesses

Analysis for Action - Self Managing Metrics

Are You Brilliant or Just Lucky?
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